
دراسة جدوى مشروع توصيل طلبات في السعودية
مقدمة:

مشروع توصيل الطلبات من أكثر المشاريع انتشارًا في السعودية بسبب زيادة الطلب على التوصيل السريع للبضائع
والمنتجات الغذائية والطلبات اليومية. يوفر المشروع فرصة استثمارية منخفضة التكاليف نسبيًا مع عائدات جيدة في

حال التنظيم الجيد.

أهداف المشروع:

تقديم خدمات توصيل سريعة وموثوقة.
العمل مع المتاجر الإلكترونية والمطاعم وشركات التجزئة.

تحقيق دخل مستمر من خلال عقود ثابتة أو الطلبات اليومية.

تحليل السوق:

زيادة الطلب على خدمات التوصيل بسبب انتشار التجارة الإلكترونية.
الحاجة إلى شركات توصيل تعمل بجودة عالية وسرعة استجابة.

إمكانية العمل في جميع مدن المملكة مع التركيز على المدن الكبرى )الرياض، جدة، الدمام(.

الفئة المستهدفة:

أصحاب المتاجر الإلكترونية.
المطاعم والكافيهات.

الأفراد الذين يحتاجون إلى خدمات توصيل يومية.

التكاليف التقديرية:

التكلفة )ريال سعودي(البند

200 سنويًارسوم السجل التجاري

500 - 1500اشتراك الغرفة التجارية

25,000 - 80,000مركبات التوصيل )مركبة واحدة(

1,500 - 3,000التأمين على المركبة

10,000 - 30,000تصميم تطبيق أو نظام إدارة طلبات

10,000 - 30,000 شهريًامصاريف تشغيلية )رواتب، وقود، صيانة(

50,000 - 150,000التكلفة الإجمالية المتوقعة
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الإيرادات المتوقعة:

متوسط الإيراد الشهري من 15,000 إلى 50,000 ريال حسب عدد الطلبات والعقود.
إمكانية التوسع لزيادة الإيرادات بعد السنة الأولى.

الأرباح المتوقعة:

صافي الربح الشهري المتوقع: من 5,000 إلى 20,000 ريال )بعد خصم التكاليف التشغيلية(.

عوامل النجاح:

سرعة التوصيل والالتزام بالمواعيد.
خدمة عملاء ممتازة.

التعاون مع تطبيقات التوصيل الكبرى أو تطوير تطبيق خاص.
اختيار فريق عمل مدرب ومحترف.

التحديات:

المنافسة القوية في السوق.
تكاليف الوقود والصيانة.

الحفاظ على جودة الخدمة مع التوسع.

الخلاصة:

مشروع توصيل الطلبات من المشاريع الواعدة في السعودية، ويمكن تحقيق أرباح جيدة منه عند إدارة التكاليف
بشكل سليم والتركيز على جودة الخدمة وبناء شبكة عملاء واسعة.
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